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Inre Herausforderungen

= Sie verfligen uber einen Kauffuhrpark.

= Sie mochten die Vermarktung lhrer Fahrzeuge auf mehr als
nur wenige Bestandskaufer ausweiten.

= Sje sind auf der Suche nach einem revisionssicheren
Verkaufsprozess.

= Sie mdchten den zeitaufwandigen Verkaufsprozess
optimieren, um effizienter zu arbeiten.

= Sie sind sich unsicher, ob Sie optimale Verkaufspreise
erzielen.

= Sie mdchten den Rickgabeprozess der Fahrzeuge an
unterschiedlichen Standorten besser koordinieren und
verwalten.

Zuverlassiger Fahrzeugverkauf: Transparent und geschiitzt
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Unsere LOsung: Vermarktung in drei einfachen Schritten

Freigabe des
Meldung des Fahrzeugs Fahrzeuaverkaufs Rechnungszustellung

7. Marz 2024

Melden Sie das Fahrzeug, das zum
Verkauf steht, per E-Mail an
service@dgx-mobility.de. Nennen
Sie uns dabei Ihre Firma, den
Standort des Fahrzeugs, den
zustandigen Ansprechpartner und
Fahrzeugdaten (Marke, Modell,
Erstzulassung, Kilometerstand,
idealerweise Kopie des
Fahrzeugscheins).  AnschlieRend
nimmt unser Partner Kontakt mit
Ihnen auf und schickt einen
Gutachter.

Fahrzeugvermarktung

Das Fahrzeug wird auf eine
Auktionsplattform  eingestellt  und
Handler aus ganz Europa konnen
darauf bieten. Nach Abschluss der
Auktion erhalten Sie eine Information
Uber den erzielten Verkaufspreis. Sie
haben nun zwei Tage Zeit, den
Verkauf des Fahrzeugs freizugeben
oder abzulehnen. Bei Freigabe holt
unser Partner das Fahrzeug bei
lhnen ab. Bei Ablehnung des
Hochstgebots zahlen Sie nur den
Preis fur das Fahrzeuggutachten.
Dieses konnen Sie selbstverstéandlich
fur einen anderweitigen Verkauf
nutzen.

Zeitgleich mit der Freigabe des
Fahrzeugverkaufs  kdénnen  Sie
bereits die Rechnung uber das
Fahrzeug (abzgl. der
Verkaufsgebiihr) an unseren
Partner OPENLANE stellen. Die
Zahlung erfolgt binnen 72 Stunden.

Aktuelle Preise fur das Gutachten
und die Verkaufsgebuhr finden Sie
auf unserer Website.
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Der Prozess

7. Marz 2024 Fahrzeugvermarktung

Kunde

QOPENLANE

Meldung
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Freigabe Verkauf

Binnen 48
Stunden nach
Auktion

Mobility Gutachten

Besichtigung
Fahrzeug

Fahrzeug-
gutachten

Unverbindliches Auktion des
Auktions-ergebnis Fahrzeugs

Rechnungs-
stellung

Empfanger:
OPENLANE

Abholung
Fahrzeug

Abwicklung

Verkauf
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Uber unseren Partner: QPENLANE

Vielfaltige = OPENLANE revolutioniert den Autohandel mit einer erfolgreichen Online-
Fahrzeugauswahl Auktionsplattform.

Flexibles Bieten und = Kunden profitieren von mehr Flexibilitdt und Freiheit beim Kauf und Verkauf von
Kaufen Fahrzeugen.

Grol3es internationales = Die Plattform bietet Zugang zu einer vielfaltigen Auswahl an Autos weltweit.
Kaufernetzwerk

= Uber 120.000 registrierte Kaufer in 50+ Landern maximieren Verkaufschancen und
Umfassende Preise.
Verkaufer-

unterstiitzung = OPENLANE bietet umfassende Wiedervermarktungslosungen ftr einen reibungslosen

Ablauf.

7. Marz 2024 Fahrzeugvermarktung



DG nexolution
Mobility

lhre Vortelle

Revisionssicherer Fahrzeug-
verkauf

Ein unabhangiges Bieter-
verfahren sichert Ihnen
maximalen Ertrag und absolute
Preistransparenz.

7\

Schneller Prozess

Im Regelfall erhalten Sie das
Geld fur das Fahrzeug binnen
14 Tagen nach Beauftragung.

7. Méarz 2024 Fahrzeugvermarktung

Einfacher Verkaufsprozess

In nur drei Schritten zum
Fahrzeugverkauf. Unser
Partner Ubernimmt die

Abwicklung fur Sie.

Fahrzeugbegutachtung

Sie erhalten in jedem Fall ein
Gutachten zum optischen und
technischen  Zustand des
Fahrzeugs.

Kein Verkaufszwang
Entspricht das  Verkaufs-
ergebnis  nicht lhren Er-
wartungen, zahlen Sie nur den
Preis fur das Gutachten.

N

l"’

Ein Handelspartner
Faktura des Fahrzeugs immer
an OPENLANE. Dies er-
leichtert |hre  Rechnungs-
stellung.

Maximierung der Verkaufs-
erlése

Bieten Sie lhr Fahrzeug
europaweit zum Verkauf an
und maximieren Sie die
Verkaufserltse.

o

an

Kostengunstig

Bei erfolgreichem Fahrzeug-
verkauf zahlen Sie nur die
Verkaufsgebuhr, das Gut-
achten ist darin enthalten.
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Gemeinsam vorn:
Sprechen Sie mit uns,
was wir fur Sie

bewegen konnen!

Andreas Hauser
Kundenberatung

T +49 611 50 66 2600
service@dgx-mobility.de

Sven Stickel
Kundenberatung

T +49 611 50 66 2600
service@dgx-mobility.de

©

DG Nexolution Mobility
Leipziger Stral3e 35
65191 Wiesbaden

T +49 611 5066-2600

service@dgx-mobility.de
dgx-mobility.de
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